
みなさま、こんにちは。 リサーチ･プロ･オフィス代表の中安豪です。

この「研究の森 ～ リサーチ・プロの緑化計画 ～ 」は、研究開発でモノを作るだけ

ではなく、お客様、取引先、協力者、社員など、様々な人が自然と集まり、企業や

地域が発展して行くキッカケを作りたい、そういう事をコンセプトに1年前にスター

トしました。 この1年（結局8回しか出していませんが・・）を振り返ってみると、

若干ですが目指していたものに近付けたように思います。 改めて情報発信の重要性

を感じるこの頃です。

Vol. ８

２００８年度は変化の年だった・・     
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  実は、姫路でセミナーを開こうと

思っています。 と言っても、私が

喋るわけではありません。 私が1年

半ほど参加している反響塾の主催者

である、望月まもるさんにお願いし

ています。これは東京渋谷を中心に

全国各地で行っている商売・集客の

勉強会です。今回は単発セミナーな

ので、製造・販売・サービス業とも

に共通する、地域マーケティングの

エッセンスをお話いただこうと思っ

ています。（地域に対する手法は特

定の業界でも通用します）

Daily Science

     開催概要

日時： ３月２２日 （日）

           13：00 ～ 17：30 

場所：イーグレ姫路 

           ４階   第２会議室

会費：2000円 （懇親会 別）

定員：20名限定

  このニュースレターも名刺作り

も、そして商売の組み立ても、私

はここで学び直し、これが今とて

も役に立っております。なので、

姫路の皆さんにも是非知っていた

だきたいと思っています。

今回のテーマは・・・     

～ 理想のお客さんと

    お付き合いする方法  ～  

にしようと思っています。

特に小売りや直販をされている方

新規マーケットの開拓を考えてお

られる方にはそのまま使えるお話

もたくさんあると思います。 

是非、商売繁盛のキッカケをつか

んでいただきたいと思います。

 地域の集客   ニッチマーケットの開拓 

             一緒に考えてみませんか

申込は・・

  naka@rpo.jp（直接お声がけいただいても結構です）
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